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EDITO 
 
 
 

L’année 2011 vient de s’achever marquant une 
année record pour le produit phare de notre 
région, le Cognac, et ce, aussi bien en terme 
de volume que de chiffre d’affaires. 
 

Après la crise économique mondiale des 
années 2008-2009, les expéditions ont atteint 
161,5 millions de bouteilles, ce qui représente, 
sur une année, plus de 5 bouteilles de cognac 
vendues dans le monde chaque seconde ! En 
terme de chiffre d’affaires, le montant dépasse 
les 2 milliards d’Euros, soit l’équivalent de la 
vente de 39 Airbus. 
 

Le contexte économique mondial est malgré 
tout resté particulièrement tendu en 2011 et 
tous les secteurs d’activités n’affichent pas des 
résultats aussi flatteurs. 
 

Incontestablement, l’ouverture à l’international 
reste une voie de développement capitale et 
nous nous emploierons en 2012, comme nous 
l’avons fait en 2011, à vous appuyer dans vos 
prospections et démarches à l’international. 
  

Je vous laisse découvrir toutes les actions que 
nous vous proposons en ce début d’année et 
je vous adresse tous mes vœux de succès 
dans vos démarches à l’étranger. 

 
 
 

                        Marc MOURA 
                        Président de la Commission 
                             Commerce International 

 

 

 
 
Le marché du cognac reste l’un des plus dynamiques en 
Russie… Dès à présent il faut se positionner. Participez à une 
mission de prospection où vous pourrez visiter le Salon 
VINORUS – VINOTECH à Krasnodar. 
 
Salon international du vin, des boissons, de la technologie, des 
matières premières et du matériel de vinification, cette 
manifestation est le salon professionnel de référence pour toute 
la filière vitivinicole russe. 
 
Ce salon a compté l’année dernière 123 exposants et  5 000 
visiteurs. Le marché vitivinicole russe est en plein essor ces 
dernières années (7 millions d’hl environ), avec une 
augmentation régulière de la production de vins, un essor de la 
consommation et un intérêt de plus en plus marqué des 
consommateurs russes pour des produits de qualité.  
 
Des rendez-vous individuels ciblés en fonction de vos attentes 
peuvent être organisés durant le salon et des visites 
d’entreprises dans le secteur des vins et spiritueux sont 
également prévus sur la région de Guelendjik (200 km de 
Krasnodar). 
 
Contact : Laurent BOURNOVILLE – C.C.I. d’Angoulême – Tél. : 
05 45 20 55 21 – lbournoville@angouleme.cci.fr 

Pensez aux Carnets ATA ! 
 
Vous emportez temporairement du matériel ou 
des échantillons commerciaux à l’étranger, 
pensez au Carnet ATA, utilisable dans plus de 65 
pays !   2011 a vu l’entrée dans la chaîne ATA de 
3 nouveaux adhérents : les Emirats Arabes Unis, 
la Bosnie-Herzégovine et le Mexique. Au cours 
de l’année 2012, l’Arabie Saoudite et le Brésil 
pourraient adhérer. 
 

Contact pour toute information complémentaire :  
Isabelle MALIVERT - Tél. : 05 45 20 55 21 

Augmentation du tarif des visas de documents 
douaniers 
 
Nous vous informons que le tarif du visa des documents 
douaniers passe à compter du 1/01/2012 à 6 €. 
 
Tarifs applicables :  
Certificat d’origine par liasse (1 original et 3 copies) : 6 € 
Copie supplémentaire de certificat d’origine : 6 € 
Facture commerciale (unité) : 6 € 
Légalisation de signature (unité) : 6 € 

 

Russie 
Mission de prospection 

 
24 au 27 avril 

 
Secteur : vins et spiritueux 

 



 

 
 

 

 
 
 
 
 

Journée Inde 
2 février au WTC Futuroscope 
En une journée, rencontrez les 
interlocuteurs qui peuvent vous 

accompagner dans une prospection du 
marché indien grâce notamment à 
INDIALLIA, forum qui doit se tenir à 

Mumbaï (Bombay), du 23 au 27 avril. 
Contact : 

CCI de la Vienne 
Catherine LEGERON 

05 49 00 35 62 
  
 

 
Journée Portugal 

15 février à La Rochelle 
Présentation économique du pays       

et conseils pour les relations d’affaires 
avec les Portugais avec la participation 

de Mme Clémentina FELIX, 
Responsable Appui aux entreprises 

françaises à la C.C.I. Luso-Française 
Contact : 

CCI de La Rochelle 
Sophie FOURAY 
05 46 00 54 24 

 
 
 
 

MONTREAL B2B 
14 au 16 mars 

Participez au premier évènement     
B2B MONTREAL 2012 en relation avec 

Futurallia : plus de 800 dirigeants 
d’entreprises convergeront pour 

l’occasion vers une des grandes villes 
d’Amérique du Nord. 

Contact : 
CCI de Cognac 

Dominique PELLETIER 
05 45 36 32 43 

 
 
 
 

FUTURALLIA LILLE 
27 au 29 juin 

En 2012, pour sa 17ème édition, 
Futurallia revient en France, et Poitiers 
passe la main à Lille. Profitez de 2 jours 
de rendez-vous d’affaires personnalisés 

à Lille et rencontrez des partenaires 
commerciaux de tous les continents 

Contact : 
CCI d’Angoulême 

Laurent BOURNOVILLE 
05 45 20 55 21 

 

 

 
 

Mission INDIALLIA 2012  (23 au 27 avril) 
 
La mission de prospection qui se tiendra du 23 au 27 
avril en Inde vous donne la possibilité de prospecter 
efficacement le marché indien en 2 étapes : 
 

 Participez à un Forum d’affaires, organisé sur le 
modèle FUTURALLIA par le WTC de Mumbaï (Bombay) 
et All India Association of Industries et bénéficiez de 12 
rendez-vous d’affaires personnalisés de 30 minutes et de 
conférences vous permettant de comprendre le marché 
indien.  
 
 Un programme de 2 jours supplémentaires de visites 
ciblées dans une 2ème ville « à la carte », vous permettant 
d’obtenir des contacts complémentaires. 
 

Profitez d’un tarif exceptionnel à 2 900 € TTC tout 
compris, (prix déduction faite de la subvention 
d’UBIFRANCE), pour ces 5 jours de mission en Inde, si 
vous êtes dans l’un des secteurs suivants : industrie, 
biens d’équipements, services à l’industrie, automobile et 
équipements pour l’automobile, mécanique, 
constructions ferroviaires, infrastructures et services à 
l’industrie. 
  
Contact : Catherine LEGERON – WTC Futuroscope – 
Tél. : 05 49 00 35 62 – clegeron@wtcpf.com 

 
 

 
 
 
 

Mission de prospection au Portugal – 2 au 5 avril 
 
Vous êtes dirigeant d’entreprise et vous souhaitez 
prospecter le marché portugais ? 
 
La C.C.I. de La Rochelle, en liaison avec le Service 
Appui aux entreprises de la C.C.I. Luso-Française, vous 
propose d’effectuer une prospection « sur-mesure » du 
marché portugais. 
 
Profitez d’un vol direct depuis l’aéroport de La Rochelle 
et rejoignez directement la capitale, où vous pourrez 
rencontrer des sociétés ciblées sur mesure, en fonction 
de votre cahier des charges, dans Porto et sa région. 
 
Une extension de la mission de prospection est 
également possible sur Lisbonne et sa région. 
 
Contact : Sophie FOURAY – s.fouray@larochelle.cci.fr - 
Tél. : 05 46 00 54 24 
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